	小売店の経営者・店長・副店長向け経営セミナーのご案内


【ご挨拶】

小売店の経営を成功させるには、お客様に「魅力ある商品」を「安く」提供するだけでは難しいようです。やはり経営原則を知り、それを現場で実践することが何より大切な取り組みとなります。このセミナーでは、今、小売店の経営者や店長、副店長に求められる経営原則（マネジメント手法）を、豊富な事例を通してわかりやすく解説いたします。また、毎回公的融資や助成金による資金調達情報も提供いたします。講師は、実務経験16年余のベテラン経営コンサルタント（高橋英明：中小企業診断士）が担当いたします。このセミナーを活用して「すぐに使える小売店経営ノウハウ」を習得していただき、今日からでもお店の経営に思う存分活かして下さい。皆様のご発展への取り組みをご支援いたします。

【セミナースケジュール】
	回
	開催日
	テーマ

	第1回
	1月26日（水）
	繁盛店の理由を知る～繁盛店は「人材」「立地」「資金」の有効活用がキーワード！～

	第2回
	2月23日（水）
	顧客心理を知る～お客様の心理を理解してこそ儲けの道が開ける！～

	第3回
	3月30日（水）
	生産性を知る～繁盛している店は、皆、生産性が高い！～

	第4回
	4月20日（水）
	損益分岐点を知る～儲けるためには、損益分岐点の知識が必要！～

	第5回
	5月18日（水）
	店外販促を知る～店外での販売促進の強化で集客力をアップする！～

	第6回
	6月22日（水）
	店内販促を知る～客単価アップで売上増を目指す！～

	第7回
	7月27日（水）
	接客技術を知る～接客技術のアップで売上増を目指す！～

	第8回
	8月24日（水）
	従業員教育を知る～ヒトへの戦略的投資が、将来の成長を約束する！～

	第9回
	9月28日（水）
	商圏を知る～店舗ビジネスは、商圏を知ることがもっとも大切！～

	第10回
	10月19日（水）
	競合店を知る～ライバルを利用して自らが栄える！～

	第11回
	11月16日（水）
	支店開設のノウハウ知る①～業態・採算性・行動計画を考える！～

	第12回
	12月14日（水）
	支店開設のノウハウ知る②～事業計画・資金調達・リスクを考える！～

	· 時間は各回とも14時～16時（受付は13時30分より）となります。またセミナー会場は、「人形町区民館」（東京都中央区日本橋人形町2-12-1）ないしは「日本橋公会堂」（東京都中央区日本橋蛎殻町1-31-1）を予定しています。お申し込みをいただいた方には、あらためて各回の会場等をご案内いたします。なお、お申し込みの締めきりは、各回とも開催日の１週間前となります。


【受講料】

個別受講の方・・・・・・・・・・・各回とも8,000円（資料代及び消費税込み）
全12回一括受講の方・・・・・・・・・・76,800円（資料代及び消費税込み）

※複数回または複数人でお申込の方には割引制度もございますので、電話（03-5649-8650）またはメール（info@pm-3.com）でお問合せください。

・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・【お申込書】・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　平成　　　　年　　　月　　　日（　　）　申込
「受講区分」については、該当する項目をチェック（ MACROBUTTON UncheckIt (）して下さい。
	受講区分
（小売）
	□第1回　　　□第２回　　　□第３回　　　□第４回　　　□第５回　　　□第６回
□第７回　　　□第８回　　　□第９回　　　□第10回　　□第11回　　□第12回　　□全12回受講

	EQ \* jc2 \* "Font:HG丸ｺﾞｼｯｸM-PRO" \* hps9 \o\ad(\s\up 8(フリガナ),お名前)
	
	勤務先名
	

	ご住所
	〒　　　-
	TEL
	　　　　（　　　　）

	
	
	Eメール
	　　　　　　＠

	ご連絡先
	ご住所　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 Eメール　　　　　 　　＠

　　　　　　　　　　　　　　　

※上記「ご住所」と同じ場合は、同上とご記入下さい。


お申し込みはＦＡＸで　０３-５６４９-８６５２








（注）必要事項をご記入の上、この用紙を切り取らずに、ファクシミリにて主催者（有限会社ピー・エム スリー）までご送信下さい。
お申し込み確認後、速やかに「ご連絡先」へ受講料のお支払い方法等のご案内をいたします。

